
 

Wie siehst Du das? 

„Eigeninitiative und Team Play sind kein Widerspruch.“ 

„Der wichtigste Antrieb steckt in jedem einzelnen selbst.“ 

„Motivation geht immer in beide Richtungen.“ 

 
Wenn Du zustimmst, dann passt Du zu uns! 

Für unser Team suchen wir ab sofort  

Salesmanager für Portfoliomanagement-Lösungen  
(Schwerpunkt Family Offices und External Asset Managers) (w/m/d) 

 
Deine Aufgaben… 
 

• Eigenständige Akquisition, Beratung und Betreuung von Neukunden  

• Aufbau und Umsetzung von Vertriebskonzepten und Identifikation von Chancen und Entwicklung 

neuer Geschäftsmodelle 

• Gestaltung wachstumsfördernder Maßnahmen 

• Kontinuierliches erarbeiten von Konzepten und Positionierung von PSplus-eigenen Softwarelösungen 

und Services am Markt 

• Durchführen fortlaufender Markt- sowie Wettbewerbsbeobachtung und -analysen nach Zielgruppen-, 

Mitbewerber- und Trendanalysen 

• Betreuung unserer Key Accounts und Ausbau der Geschäftsbeziehungen 

PSplus Portfolio Software + Consulting GmbH… 
ist ein international führendes Unternehmen im Bereich Portfolio Management Software mit Sitz in Rödermark 

(25km südlich von Frankfurt).Wir bieten seit 1996 unsere Standardsoftware PSplus Vermögensmanagement 

sowie verschiedene kundenindividuelle Lösungen an. Unsere Lösungen werden genutzt von 
 

- Markführenden Vermögensverwaltern 

- Renommierten Privatbanken 

- Großen Family Offices und 

- Bekannten Stiftungen 

Deine Qualifikationen… 

• Ein kürzlich abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Hochschulstudium oder eine vergleichbare 

absolvierte Ausbildung  

• Kenntnisse der Finanzmärkte und eine hohe Affinität zur Finanzdienstleistungsbranche 

• Verhandlungsgeschick und die Fähigkeit, Kundenbedürfnisse und Geschäftsinteressen in Einklang zu 

bringen 

• Strukturiertes Vorgehen, Teamfähigkeit, Kreativität und Kommunikationsstärke 

• Leidenschaft für neue Technologien und Trends sowie deren sinnvollen Einsatz in Unternehmen  

 

Deine Benefits… 

• Attraktive Vergütung mit Möglichkeit zum mobilen Arbeiten 

• Gestalterische Freiheiten neue, innovative Vertriebswege zu gehen 

• Vielfältige Möglichkeiten, fachlich und persönlich zu wachsen 

• Reisetätigkeiten mit Bereitstellung und Nutzung eines eigenen Firmenwagens 

Wir freuen uns Deine Bewerbung an: E-Mail: jobs@psplus.de 

 

Bei Rückfragen und weiterem Informationsbedarf kannst Du Dich gerne direkt an 

unseren Geschäftsführer Christian Hank wenden, auch telefonisch unter +49 172 6799038. 
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